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Tamtron Group

• Kehittää, valmistaa ja myy mittaustekniikkaa

– Voimanmittausta  punnitusta, ylikuorman- ja kunnonvalvontaa

• Liikevaihto 2015 22,1 Meur, henkilöstöä 140

• 3 yhtiötä Suomessa, 5 tytäryritystä ulkomailla (PL, CZ, SK, SV, DE)

• Oma tuotekehitys ja tuotanto, myynti, markkinointi ja huolto

• Jälleenmyyjiä 53:ssa maassa

• ISO 9001:2008 laatusertifioitu

• Ensivarmennusoikeudet MID 2004/22/EC ja NAWI 2009/23/EC
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Markkinat

• Kotimarkkinat Suomi, Ruotsi, Puola, Tsekki, Slovakia, Saksa. 

Export to 
50+ 
countries



Tamtron operation in Czech and Slovakia



Jaroslavin terveiset

• Oman paikallisen yhtiön perustaminen oli aivan keskeinen askel onnistumiselle, ja on edelleen.

• Finpro oli isoksi avuksi alussa

• Tsekki on ovi Eurooppaan mm. Kiinalaisille, suora lentoyhteys Prahasta Pekingiin on juuri avattu.

• Merkittävä autoteollisuuden alihankkijamaa, aktiivinen konepajatekniikan markkina.

• Työvoima on osaavaa mutta kustannus edelleen vain n 70% vs Euroopan k.a. 

• Valtio tukee investointeja; toimitilat, infra, verotus

• Kysyntää korkean teknologian tuotteille ja osaamiselle on

• Kaikki globaalit yritykset ovat jo täällä  referenssit näistä muilla markkinoilla voivat helpottaa 
tänne tuloa

• CZ ja FI kulttuurit ja ihmiset ovat hämmästyttävän lähellä toisiaan, mutta bisneskulttuurissa 
Suomalaiset eivät aina ymmärrä paikallista kauppatapailmastoa … Tsekkifirmalle on kuitenkin 
merkittävä etu ja helpotus kun sanoo olevansa Suomesta (jonka tunnetaan olevan maailman 
vähiten korruptoituneita maita). 

• Palveluun kannattaa panostaa erityisen huolellisesti (huolto & tuki)



Pääkonttorin kokemuksia

• Henkilökohtaiset suhteet (sukulaisuus-, ystävyys- ja koulutus) 
painavat asiakassuhteissa erittäin paljon. 

• Vaikka markkinointi on tärkeää, niin henkilökohtainen myyntityö 
on vieläkin tärkeämpää. 

• Tekniset ja eristyneet ratkaisut kiinnostavat, mikäli ne voidaan 
tehdä kustannustehokkaasti. Palveluista ei olla valmiita 
maksamaan suuria summia.

• Ihmiset ovat erittäin ystävällisiä ja avoimia. Suhteessa tsekkeihin
on hyvä olla itse myös avoin ja kertoa asiat niin kuin ne ovat.

• Yleensä keskustelunaiheina olutkulttuuri ja urheilu ovat taattua 
kamaa. Jos tiedät jotain nippelitietoa Tsekin urheilusta, niin aina 
parempi. Ylipäätään Tsekit tykkäävät siitä, että heidän maastaan 
ja tavoistaan tiedetään jotain. Vieraanvaraista porukkaa.

• Johdon pienin murhe 



KIITOS!!

Kysymyksiä, 
keskustelua?

mikko.makinen@tamtron.fi

040 532 8238

www.tamtrongroup.fi
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